
 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

元検定員 意識改革 

コンサルタント 

林 英樹

顧客を創造し続ける

現役経営者 

東 健太郎

●『価格戦略講座』東 健太郎 

(^o^)「説明事項すべてが計算に基づくリアルな

事例で説得力がある。講義中、参加者に

指名しながら進行する手法も緊張感があ

って素晴らしいです。」 

(^o^)「活力の湧く内容であり話しぶりだった。」

(^o^)「今後の社員育成に伴って、教習力を上げ

ることは当然だが、コスト意識や営業マ

ンとしての意識改革が必要と痛感した。」

(^o^)「人間心理をよく学んでいる。人生のヒン

トになりました。」 

(^o^)「判断基準が整理でき、方向性が見えた。」

(^o^)「来るべき料金競争に対して、どう対応し、

勝ち残るか、方向性が見えた。」 

(^o^)「（１８歳人口が）限られた地域にあって、

その営業の厳しさや困難さを知り、その

中で生き抜く力、知恵、熱意がいかに大

事か。この講義で先が開けてきたような

気持ちになった。」 

(^o^)「ほとんどＤＭだけの営業でしたので新鮮

でした。」 

(^o^)「戦略が非常に理解しやすく参考になりま

した。会社の将来像が見えてきました。」

●『組織改革講座』林 英樹 

(^o^)「Ｖ字回復へのお話が参加者の興味をそそ

る話術で、聞いていて流れるように頭に

入りました。」 

(^o^)「真に私どもの会社に、今必要な意識改革

だと思います。」 

(^o^)「支援校（全社員）の尽力、林氏の尽力は、

すばらしい」 

(^o^)「具体的な事例説明が多く大変良かった。」

(^o^)「再生請負人の説得力あるお話に感銘た。」

(^o^)「具体的で説得力があり勉強になった。『お

客様は価値を求める』、この言葉に考えさ

せられた。」 

(^o^)「ブルーオーシャン戦略がとてもわかりや

すく、実際の数字など見せていただきと

てもよかったです。」 

(^o^)「職員に聞かせたい。入所してもらって感

動していただける教習所を目指していま

すが、セミナーで私が感動しました。」 

(^o^)「顧客満足を高めるには、さまざまな角度

から研究することが重要であり、ひいて

は集客に結び付くということを実感しま

した。」 



 

 

 

 
■無料説明会のスケジュール ※説明会だけのご参加もＯＫです。 

【第１時限】100 名アップ！劇的Ｖ字回復事例紹介（講師：林英樹） 

【第２時限】Ｖ字回復の必要条件“携たっち”説明会  

（講師：㈱ヴェクト社長 野村英樹） 

【第３時限】これからの自動車学校“成功の条件”（講師：東 健太郎） 

●開催時間：１０時～１２時 

●主催：㈱ヴェクト 

●教習システム「携たっち」

を活用した入校生アップ事

例を交えての「新・携たっち」

説明会です。参加無料。 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

  

 

 

   

           

 

教 習 所 名 

 

 

フリガナ 

代表者氏名 

 

 

所 在 地 

〒    － 

 

TEL（      ）     ―       

FAX（      ）     ― 

 

参加料合計 
●セミナー参加料      名様分              円

お申し込み責任者様名 

ご希望会場 

☑をどうぞ 
□６／２７福岡  □７／１４札幌  □７／１６大阪 

※“携たっち”無料説明会は、 

㈱ヴェクトにお申し込みください。

 

[お役職：             ] 

 

[お役職：             ]  

 

フリガナ 

ご参加者氏名 

 

[お役職：             ]  

 

 

[お役職：             ] 

 

 

■開催日･会場：福岡…６月２７日（日）福岡県中小企業振興センター 

         札幌…７月１４日（水）ＴＫＰ札幌ビジネスセンター 

        大阪…７月１６日（金）ＴＫＰ大阪梅田ビジネスセンター 

■開催時間：１３:００～１７:００（受付は１２：３０より） 

■参加料金：３０,０００円 お２人目から割引料金 ２０,０００円 

      さらに３名様でご参加の場合７０,０００円→６５,０００円 
       ※料金はいずれもお一人様・消費税込みです。昼食のご用意はありません。 

 

 

 

■お支払い方法：お申し込み後にお送りするご確認書にてお知らせ致します。 

■お申し込み方法：下のお申込書にご記入の上、ＦＡＸにてお送りください。 

 ※お申し込み後にご確認書をＦＡＸにてお送りいたします。 

受講票・会場案内図はご入金を確認させていただいた後に送付いたします。 

●顧客創造研究会・会員様は以下のご優待料金でご参加いただけます。 

 ・実践会員様…お二人様まで無料、３人目からご優待料金１５,０００円 

 ・一般会員様…１５,０００円 ※料金はいずれも、お一人様・消費税込みです。 


